
PONLE VOZ AL VALOR DE TU PRODUCTO SEAFOOD

FORMACIÓN COMERCIAL PARA POTENCIAR HABILIDADES DE VENTA

Si no llegas al cliente, da igual lo bueno que sea o esté tu producto.
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En el sector mar-alimentario, tener un gran producto no siempre es suficiente. Si el valor de 
un producto no se comunica de forma adecuada, todo el esfuerzo invertido puede pasar 
desapercibido. Esta formación es una experiencia pensada para transformar la manera en 
que presentas, ofreces tu producto seafood y conectas con tus clientes. 

Aprenderás a detectar oportunidades de negocio, a hacer ventas cruzadas que fluyan, a 
redactar e-mails que sí generan respuesta y aplicar técnicas de comunicación persuasiva y 
neuroventas para que tu propuesta seafood destaque de forma efectiva.

Además, descubrirás cómo preparar reuniones y propuestas con impacto, apoyándote en 
herramientas de IA que ya están revolucionando la forma de llegar al cliente. Esta 
formación es un impulso real de cambio y, no solo eso, es una oportunidad para alinear el 
valor de lo que haces con la forma en que lo comunicas. Convierte el interés en acción: con 
el mensaje correcto, tu producto seafood conquista mercados.

PRESENTACIÓN
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FECHAS Y HORARIO

AULA VIRTUAL

Martes, 21 de octubre 2025 
De 08:30 a 14:00 y de 15:00 a 17:30 h

Modalidad de formación presencial desarrollada a través de aula virtual, que combina la interacción 
en tiempo real con el uso de tecnologías de comunicación y el campus virtual #somosANFACO. Esta 
modalidad permite una experiencia formativa dinámica y participativa, donde las personas asistentes 
se conectan desde cualquier lugar con acceso a internet, manteniendo la estructura y 
acompañamiento propios de una formación presencial.

MÓNICA MENDOZA

Psicóloga especializada en comportamiento del consumidor, y una de las 
voces más influyentes en ventas a nivel nacional, Mónica aporta además una 
experiencia directa en el sector mar-alimentario, donde ha trabajado con 
empresas líderes. Sabe perfectamente cómo enfocarse a un cliente exigente 
que valora la calidad, pero compra por emocionalidad, con una alta visión 
estratégica que transforma la forma de llegar al cliente seafood. Una 
formadora de alto nivel con un alto análisis en el mercado real.



Presentación y colaboraciones MÓNICA MENDOZA

Haz clic para visualizar el vídeo presentación

            Zona interactiva
              Haz clic en el vídeo

https://www.youtube.com/watch?v=XMm31vv888g
https://www.youtube.com/watch?v=XMm31vv888g
https://www.youtube.com/watch?v=XMm31vv888g


Prensa y TV MÓNICA MENDOZA

            Zona interactiva
              Haz clic en el vídeo y en la     

noticia

https://onedrive.live.com/?redeem=aHR0cHM6Ly8xZHJ2Lm1zL2IvcyFBdjBvZjA4b0ZEbEdpWUFLa053QW1JVnVLSnIwY1E%5FZT1SRUJqc2U&cid=463914284F7F28FD&id=463914284F7F28FD%21147466&parId=463914284F7F28FD%21147332&o=OneUp
https://www.youtube.com/watch?v=pGxOuyBURFU
https://www.youtube.com/watch?v=pGxOuyBURFU
https://www.youtube.com/watch?v=pGxOuyBURFU


Recomendaciones MÓNICA MENDOZA

Vict or Küppers
Conferenciante, formador y autor especializado en motivación, actitud 
y psicología positiva. Su mensaje gira en torno a la importancia de la 
actitud como motor del rendimiento personal y profesional, y su 
capacidad para conectar con el público lo ha convertido en uno de los 
referentes más valorados en el ámbito del desarrollo personal y la 
formación.

Josep Pons
Uno de los asesores de imagen más prestigiosos, con una 
trayectoria impecable en el mundo del estilismo y la comunicación 
personal. Con su experiencia, ha trabajado con grandes 
personalidades del deporte, la política y el espectáculo, 
ayudándoles a proyectar una imagen poderosa y auténtica.

https://www.youtube.com/watch?v=3enO3HaFXFI
https://www.youtube.com/watch?v=3enO3HaFXFI
https://www.youtube.com/watch?v=3enO3HaFXFI
https://www.youtube.com/watch?v=hbCepX2E6rs
https://www.youtube.com/watch?v=hbCepX2E6rs
https://www.youtube.com/watch?v=hbCepX2E6rs


Libros publicados MÓNICA MENDOZA

13º edición
Con esta formación te enviaremos a la dirección indicada el libro 
Lo que NO cuentan en los libros de ventas.

Pero también ha publicado otros libros como:



La entidad organizadora ANFACO-CYTMA garantiza que la acción formativa se 
impartirá a través de la modalidad presencial por aula virtual, asegurando la calidad 
en la impartición y avalando su seguimiento y control. 

La formación a través del aula virtual posibilita la transmisión de conocimientos y el 
desarrollo de los objetivos y contenidos previstos en la acción formativa de una 
forma dinámica, participativa y colaborativa. 

METODOLOGÍA

El curso se celebra a través de aula virtual y la persona inscrita recibirá un enlace a su 
correo electrónico para poder acceder a la sesión formativa con sus claves de 
acceso.

AULA VIRTUAL
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Detectar y aprovechar nuevas oportunidades comerciales en 
la base de clientes actual, incorporando técnicas de venta 
cruzada (crosselling) que aumenten el valor de cada cuenta.

Mejorar la comunicación comercial mediante el uso de 
técnicas de persuasión, neuroventas y redacción efectiva de 
e-mails y propuestas que transmitan con claridad y atractivo 
la propuesta de valor.

Preparar y liderar reuniones comerciales de alto impacto, con 
foco en la preparación estratégica, el uso de herramientas de 
Inteligencia Artificial y la generación de propuestas alineadas 
a las necesidades del cliente.

Practicar habilidades de venta en situaciones reales, mediante 
role plays guiados con feedback personalizado para afianzar 
el aprendizaje y aplicarlo de forma efectiva en el día a día.
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3.
4.
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1. Cómo identificar oportunidades de negocio en los clientes.
2.Técnicas para realizar una buena venta cruzada o crosselling.
3. Transformar un simple e-mail en una oportunidad de venta: redactar mensajes que 
sí generan respuesta.
4.- Bases de la comunicación persuasiva y las neuroventas. Cómo enviar propuestas o
explicar la propuesta de valor al cliente de manera más concisa y atractiva.
5.- Herramientas de IA para vendedores.
6.- Preparación de reuniones.
7.- Redacción de propuestas.
8.- Role Plays simulando situaciones reales. Feedback por parte de la formadora.
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PERFIL DE LA PERSONA DESTINATARIA

Dirigido a profesionales del sector mar-alimentario que tienen un rol comercial directo o indirecto, y cuyo desempeño 
puede impactar en la generación de ventas, fidelización de clientes y comunicación de valor del producto.
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TARIFAS FORMATIVAS

PONLE VOZ AL VALOR DE TU PRODUCTO 
SEAFOOD

Asociado a ANFACO-CYTMA:

395 € (Precio con IVA 477,95 €)

No asociado a ANFACO-CYTMA:

495 € (Precio con IVA 598,95 €)

10% de descuento en segundas y posteriores matrículas de 
alumnado de una misma empresa.

Formación 
parcialmente 
bonificable

104 €
FUNDAE



Gestión de crisis alimentarias (4 horas)INSCRIPCIÓN

Plazo de inscripción abierto.
¡Inscríbete aquí!

¡Inscríbete aquí!

Nos pondremos inmediatamente en 
contacto contigo.

Una vez formalizada tu inscripción, se te 
enviará la factura proforma con el importe 
de la formación a ingresar y se te enviarán 

las claves de acceso para la realización de la 
formación. IN
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https://forms.office.com/e/UtCC96ZQZu


Para más información puedes ponerte en 
contacto con el Departamento de Formación:
formacion@anfaco.es
Teléfono: 0034  986 469 301 
Extensión: 368
www.anfaco.es

ANFACO-CYTMA

mailto:formacion@anfaco.es
http://www.anfaco.es/
https://www.linkedin.com/company/anfaco-cecopesca/mycompany/
https://twitter.com/anfacocecopesca
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