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1. Aspectos generales del Séptimo Programa Marco (VII PM)

VII PROGRAMAMARCO

« economía basada en el conocimiento más dinámica y competitiva del mundo». 

VII PROGRAMA MARCO

Los Programas Marco de investigación tienen dos objetivos estratégicos 
principalesprincipales:

• reforzar la base científica y tecnológica de la industria europea; 

• favorecer su competitividad internacional, promoviendo una investigación 
que respalde las políticas comunitarias. 
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1. Aspectos generales del Séptimo Programa Marco (VII PM)
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1. Aspectos generales del Séptimo Programa Marco (VII PM)

Presupuesto Total del VIIPM:  50.521 M€ (*)

Distribución del Presupuesto del VIIPM (M€)

p ( )

32.413   
7 510

Cooperation
7.510   

4.750   

4 097

Ideas

People

Capacities
4.097   

1 751

p

JRC

1.751   

(*) Decision of the European Parliament and of the Council of 18 December 2006
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2. Programa Cooperación

Distribución del Presupuesto del VIIPM (M€)

32.413   
7.510   

4 750

Cooperation

Ideas

People4.750   

4.097   

People

Capacities

JRC

Objetivo Político:
1.751   

Objetivo Político:
el 15 % del presupuesto del programa Cooperación debe ir destinado a las Pymes
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2. Programa Cooperación

Objetivo: prestar apoyo a la cooperación transnacional dentro de la Unión EuropeaObjetivo: prestar apoyo a la cooperación transnacional, dentro de la Unión Europea
(UE) y fuera de ella, en una serie de campos temáticos correspondientes a los
principales ámbitos del progreso del conocimiento y la tecnología

Los 10 temas prioritarios de investigación para Europa son:
1. Salud (HEALTH)
2. Alimentos, Agricultura, Pesca y Biotecnología (KBBE ó BIO)2. Alimentos, Agricultura, Pesca y Biotecnología (KBBE ó BIO)
3. Tecnologías de la Información y la Comunicación (ICT)
4. Nanociencias, Nanotecnologías, Materiales y Nuovas Tecnologías de 

Producción (NMP)( )
5. Energía (ENERGY)
6. Medioambiente (ENVIRONMENT)
7. Transporte (TRANSPORT)
8. Ciencias Socioeconómicas y Humanidades (SSH)
9. Espacio (SPACE)
10. Seguridad (SECURITY)
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2. Programa Cooperación

Presupuesto Total: 32.413 Millones de €p

PRESUPUESTO POR TEMAS

SECURITY
(1.400 M€)

SPACE (1430 M€)
SSH (623 M€)

HEALTH 
(6.100 M€)

TRANSPORT 
(4.160 M€)

BIO (1.935 M€)

NMP (3.475 M€)

ENVIRONMENT 
(1.890 M€)

ENERGY
(2 350 M€) ICT (9.050 M€)NMP (3.475 M€) (2.350 M€) ( )
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2. Programa Cooperación

TEMA 1: SALUD

Objetivo: Mejorar la capacidad de los ciudadanos europeos y aumentar la
competitividad y la capacidad de innovación de las empresas europeas relacionadas
con la salud, haciendo frente a los problemas sanitarios mundiales como las nuevas
epidemias.

Presupuesto: 6.100 millones de €

Áreas de actividad:
‐ Biotecnología, herramientas genéricas y tecnologías médicas en beneficio de la salud.

‐ Translación de la investigación en beneficio de la salud humana.
‐ Optimización de la prestación de asistencia sanitaria a los europeos.

Ot i d id d d l líti it i‐ Otras acciones que respondan a necesidades de las políticas comunitarias.
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2. Programa Cooperación

TEMA 2: ALIMENTACIÓN, AGRICULTURA, PESCA Y BIOTECNOLOGÍA

Objetivo: Crear en Europa una bioeconomía basada en el conocimiento agrupando a
científicos, la industria y los demás interesados para explotar oportunidades de
i ti ió t b d t ó i di bi t linvestigación nuevas y emergentes, que aborden retos económicos, medioambientales
y sociales.

Presupuesto: 1 935 millones de €Presupuesto: 1.935 millones de €

Áreas de actividad:
‐Gestión y producción sostenible de los recursos biológicos‐Gestión y producción sostenible de los recursos biológicos.
‐ Instrumentos para aplicar las políticas y estrategias que respalden la idea de una
bioeconomía europea basada en el conocimiento.

‐ La integridad y el control de la cadena alimentaria abarcando alimentación, saludLa integridad y el control de la cadena alimentaria abarcando alimentación, salud
y bienestar (from farm to fork).

‐ Ciencias de la vida y biotecnología para procesos y productos no alimentarios
sostenibles.
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2. Programa Cooperación

TEMA 3 TECNOLOGÍAS DE LA INFORMACIÓN Y LA COMUNICACIÓNTEMA 3: TECNOLOGÍAS DE LA INFORMACIÓN Y LA COMUNICACIÓN

Objetivo: mejorar la competitividad de la industria europea y responder a las
demandas socioeconómicas mediante el dominio de los futuros desarrollos de lasdemandas socioeconómicas mediante el dominio de los futuros desarrollos de las
Tecnologías de la Información y la Comunicación.

Presupuesto: 9 050 millones de €Presupuesto: 9.050 millones de €

Áreas de actividad:
‐ Seguridad y estabilidad de las infraestructuras de redes y servicios.Seguridad y estabilidad de las infraestructuras de redes y servicios.
‐ Rendimiento y fiabilidad de los sistemas electrónicos y sus componentes.
‐ Sistemas de TIC personalizados.
‐ Gestión de contenidos digitales.g
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2. Programa Cooperación

TEMA 4: NMP

Objetivo: mejorar la competitividad de la industria europea mediante:
‐ Una transición efectiva de la industria, pasando de basarse en recursos a basarse en
el conocimientoel conocimiento.

‐ La generación de nuevo conocimiento“rompedor” y aplicable.
‐ El refuerzo del liderazgo europeo en nanomateriales y tecnologías de la

producciónproducción.

Presupuesto: 3.475 millones de €

Áreas de actividad:
‐ Nanociencias y nanotecnologías.
‐Materiales.
‐ Nuevas tecnologías de producción.
‐ Integración de tecnologías para aplicaciones industriales.
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2. Programa Cooperación

TEMA 5: ENERGÍA

Objetivo: adaptar el actual sistema energético para hacerlo más sostenible, con menor
dependencia de combustibles importados y basado en la diversificación de fuentes
energéticas particularmente renovables y no contaminantes dando especialenergéticas, particularmente renovables y no contaminantes, dando especial
importancia a temas de eficiencia energética.

Presupuesto: 2 350 millones de €Presupuesto: 2.350 millones de €

Áreas de actividad:
‐ Generación de electricidad renovable.Generación de electricidad renovable.
‐ Producción de combustibles renovables.
‐ Energías renovables para calefacción y refrigeración.
‐ Tecnologías de captura y almacenamiento de CO2.g p y
‐ Redes energéticas inteligentes.
‐ Eficiencia y ahorro energético.
‐ Conocimientos para formular políticas energéticas.
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2. Programa Cooperación

TEMA 6: MEDIO AMBIENTE

Objetivo: fomentar la gestión sostenible del medio ambiente y sus recursos, a través
del aumento del conocimiento sobre las interacciones entre el clima, la biosfera, los
ecosistemas y la actividad humana, así como con el desarrollo de nuevas tecnologías,
instrumentos y servicios dirigidos al tratamiento integrado de cuestiones ambientales
globales.

Presupuesto: 1.890 millones de €

Áreas de actividad:Áreas de actividad:
‐ Cambio climático y riesgos naturales.
‐ Gestión sostenible de los recursos.
Tecnologías medioambientales‐ Tecnologías medioambientales.

‐Medio ambiente y salud.
‐ Instrumentos de observación y monitorización de la Tierra.
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2. Programa Cooperación

TEMA 7: TRANSPORTE

Objetivo: desarrollar sistemas de transporte paneuropeos “más ecológicos” y “más
inteligentes” en beneficio de los ciudadanos. La investigación en materia de transporte

d á bié i id i di lí i f d l ltendrá también una incidencia directa en otras políticas fundamentales como las
relativas a comercio, competencia, empleo, cohesión, energía, seguridad y mercado
interior.

Presupuesto: 4.160 millones de €

Áreas de actividad:Áreas de actividad:
‐ Aeronáutica y transporte aéreo.
‐ Transporte de superficie sostenible (ferroviario, por carretera y por vías 

acuáticas)acuáticas)
‐ Apoyo al sistema europeo de navegación por satélite Galileo y EGNOS
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2. Programa Cooperación

TEMA 8: CIENCIAS SOCIOECONÓMICAS Y HUMANIDADES

Objetivo: generación de conocimiento sobre los retos socioeconómicos a los que se
enfrenta Europa, como el crecimiento, el empleo, la cohesión social y la sostenibilidad,
la calidad de vida, la educación, los aspectos culturales y la interdependencia mundial.

Presupuesto: 623 millones de €

Áreas de actividad:
‐ Crecimiento, empleo y competitividad en la sociedad del conocimiento.
Principales tendencias de la sociedad e implicaciones‐ Principales tendencias de la sociedad e implicaciones.

‐ Europa en el mundo.
‐ Indicadores científicos y socioeconómicos.
‐ Actividades de prospectiva‐ Actividades de prospectiva. 
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2. Programa Cooperación

TEMA 9: ESPACIO

Objetivo: apoyar un Programa Espacial Europeo centrado en aplicaciones como el
Sistema de Vigilancia Mundial del Medio Ambiente y la Seguridad (GMES), en beneficio
de los ciudadanos y con miras a la competitividad de la industria espacial europea.

Presupuesto: 1.430 millones de €

Áreas de actividad:
‐ Aplicaciones espaciales al servicio de la sociedad europea.
‐ Exploración del espacio.
‐ Investigación y desarrollo tecnológico para fortalecer las bases del sector 

espacial europeo.
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2. Programa Cooperación

TEMA 10: SEGURIDAD

Objetivo: desarrollo de tecnologías y conocimientos que garanticen la seguridad
ciudadana, actuando sobre amenazas tales como el terrorismo y el crimen organizado,
d l id i d i l i d l d hdesastres naturales y accidentes industriales, teniendo en cuenta los derechos
humanos fundamentales, incluyendo la privacidad.

P t 1 400 ill d €Presupuesto: 1.400 millones de €

Áreas de actividad:
Seguridad ciudadana de infraestructuras y de servicio públicos‐ Seguridad ciudadana, de infraestructuras y de servicio públicos.

‐ Vigilancia inteligente y seguridad fronteriza.
‐ Restablecimiento de la seguridad en caso de crisis.
‐ Integración interconexión e interoperabilidad de los sistemas de seguridadIntegración, interconexión e interoperabilidad de los sistemas de seguridad.
‐ Seguridad y sociedad.
‐ Coordinación y estructuración de la investigación sobre seguridad.
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2. Programa Cooperación

PROGRAMAS DE TRABAJO Y CONVOCATORIAS

¿Dónde puedo presentar mi proyecto?

1 Dentro de cada tema hay convocatorias periódicas (aproximadamente anuales)1. Dentro de cada tema, hay convocatorias periódicas (aproximadamente, anuales).
Pueden abarcar años naturales distintos.

2. Cada convocatoria tiene un programa de trabajo específico.
3 Cada programa de trabajo contiene varias áreas; cada área contiene varias3. Cada programa de trabajo contiene varias áreas; cada área contiene varias

actividades; en cada actividad, hay varios topics, sobre los que se deben basar los
proyectos.

4. Cada topic lleva asociado un esquema de financiación concreto, con sus requisitos4. Cada topic lleva asociado un esquema de financiación concreto, con sus requisitos
de número de participantes y procedencia (http://cordis.europa.eu/fp7/who_en.html)

5. En la ficha de cada convocatoria se mencionan qué topics concretos del programa
de trabajo se abren.j
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2. Programa Cooperación

PROGRAMAS DE TRABAJO Y CONVOCATORIAS

¿Cómo se definen los programas de trabajo?

Son documentos elaborados por la CE y consensuados en sucesivos borradores con losSon documentos elaborados por la CE, y consensuados en sucesivos borradores con los
Estados Miembros, que se basan en distintas aportaciones:

Comité del programa‐ Comité del programa.
‐ Necesidades de las políticas de la UE.
‐ Estudios sobre resultados de proyectos previos.
‐ Comunidad científica congresos foros etcComunidad científica, congresos, foros, etc.
‐ Agendas estratégicas de las plataformas tecnológicas.

En todo caso, cualquier topic en un programa de trabajo debe cumplir con:todo caso, cua qu e top c e u p og a a de t abajo debe cu p co
‐ Valor añadido europeo (impacto económico, desarrollo de políticas, etc).
‐ Encajar en los objetivos del tema y del VII PM en su conjunto.
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2. Programa Cooperación

Convocatorias Abiertas (Ejemplos)

Tema 3. TIC

FP7 ICT 2011 SME DCL

Tema 5. Energía

FP7‐ICT‐2011‐SME‐DCL 
Apertura: 1 de Febrero de 2011
Cierre: 28 de Abril de 2011
Enlace de la con ocatoria

FP7‐ENERGY‐2011‐2 
Apertura: 20 de Julio de 2010
Cierre: 7 de Abril de 2011
E l d l t iEnlace de la convocatoria: 

http://cordis.europa.eu/fp7/dc/index.cf
m?fuseaction=UserSite.CooperationDet
ailsCallPage&call id=392

Enlace de la convocatoria: 
http://cordis.europa.eu/fp7/dc/index.cf
m?fuseaction=UserSite.CooperationDet
ailsCallPage&call id=342ailsCallPage&call_id=392

donde se puede obtener: 
Programa de trabajo
Ficha de la convocatoria

ailsCallPage&call_id=342
donde se puede obtener: 

Programa de trabajo
Ficha de la convocatoriaFicha de la convocatoria

Guía del solicitante
Información adicional

Ficha de la convocatoria
Guía del solicitante
Información adicional
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3. Programa Personas

1. Aspectos generales del Séptimo Programa Marco (VII PM)

2. Programa Cooperación

3 P P3. Programa Personas

4. Programa Capacidades
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3. Programa Personas

Distribución del Presupuesto del VIIPM (M€)

32.413   
7.510   

4 750

Cooperation

Ideas

People4.750   

4.097   

People

Capacities

JRC

1.751   

Apuesta por los RRHH:
el presupuesto del programa Personas ha aumentado un 50 % con respecto al VI PM
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3. Programa Personas

Objetivo: Fortalecer el potencial humano en la investigación en Europa, a través delj p g p ,
estímulo de la profesión de investigador, así como tratando de retener en Europa a sus
mejores investigadores. Las acciones del programa irán dirigidas a investigadores en
todas las etapas, tanto en el sector público como privado.

El programa se implementa en diversos ejes principales:
Formación inicial de jóvenes investigadores.
Desarrollo de carrera para investigadores con experiencia (nuevas capacidades,
interdisciplinariedad).
Consorcios industria‐academia (transferencia de tecnología y buenas prácticas).
Dimensión internacional (fijar investigadores propios y atraer talento de fuera).
Acciones específicas (eliminar barreras para la movilidad).
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3. Programa Personas

ACCIONES MARIE CURIE

Base del programa Personas.

Constituyen el modo en que la CE intenta potenciar los recursos humanos activos en 
I+D en Europa (sector público y privado) :

creando una carrera investigadora atractiva

complementando las aptitudes de los investigadores

todo ello en un marco transnacional
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3. Programa Personas

ESQUEMAS DE FINANCIACIÓN

d d h d h ( )Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP).

Initial Training Networks (ITN) .

International Research Staff Exchange Scheme (IRSES).

Acciones individuales (fellowships)Acciones individuales (fellowships).
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3. Programa Personas

INDUSTRY‐ACADEMIA PARTNERSHIPS AND PATHWAYS (IAPP)( )

Objetivo: Fomentar la cooperación entre organizaciones públicas de investigación y
empresas privadas para el desarrollo de un programa científico conjunto, a través del
intercambio de personal.

Funcionamiento:

Intercambio de personal propio (en su fase inicial o con experiencia).
I bi i l (30 % i í )Intercambio transnacional (30 % en un mismo país).
Permite nuevas contrataciones.
Se valora la presencia de pymes.

Aproximación al FP7 2 de Marzo de 2011



3. Programa Personas

Sector Público Sector Privado

2 investigadores
70 %

3 técnicos

30 %

+
1 investigador

1 investigador

2 técnicos

2 investigadores
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3. Programa Personas

INITIAL TRAINING NETWORKS (ITN)( )

Objetivo: Ayuda a la constitución de una Red internacional de centros con un
programa conjunto de formación para investigadores en los primeros 5 años de su
carrera.

Funcionamiento:

Puede existir un único solicitante.
l f l f l d b d ( )El perfil en fase inicial debe predominar (80 %).
Diversos grados de implicación para el sector privado (socio o asociado).
Se valora la presencia de pymes.
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3. Programa Personas

INTERNATIONAL RESEARCH STAFF EXCHANGE SCHEME (IRSES)( )

Objetivo: ayudar al fortalecimiento de colaboración en investigación entre
instituciones europeas e instituciones de terceros países, mediante el intercambio de
personal.

Funcionamiento:

Intercambio equilibrado entre UE y terceros países.
Permite menor implicación del sector privado.
Las estancias no pueden exceder de un año.
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3. Programa Personas

FELLOWSHIPS

Objetivo: realización de un proyecto de investigación concreto, por medio de una
( )solicitud conjunta (investigador + centro de acogida).

Funcionamiento:

Financian fundamentalmente el coste del investigador.
Requiere un acuerdo entre la CE y el centro de acogida, y un contrato del 
investigador con dicho centroinvestigador con dicho centro.
La movilidad puede ser de entrada o salida, internacional o europea.
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3. Programa Personas

CONVOCATORIAS ABIERTAS (Ejemplo)CONVOCATORIAS ABIERTAS (Ejemplo)

FP7‐PEOPLE‐2011‐IRSESFP7 PEOPLE 2011 IRSES
Apertura: 20 de Octubre de 2010
Cierre: 17 de Marzo de 2011
Enlace de la convocatoria:Enlace de la convocatoria: 
http://cordis.europa.eu/fp7/dc/index.cfm?fuseaction=UserSite.PeopleDetailsCallPage
&call_id=382

donde se puede obtener: 
Programa de trabajo.
Ficha de la convocatoria
Guía del solicitante.
Información adicional.
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4. Programa Capacidades

1. Aspectos generales del Séptimo Programa Marco (VII PM)

2. Programa Cooperación

3 P P3. Programa Personas

4. Programa Capacidades
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4. Programa Capacidades

Distribución del Presupuesto del VIIPM (M€)

32.413   
7.510   

4 750

Cooperation

Ideas

People4.750   

4.097   

People

Capacities

JRC

El programa Capacidades:

1.751   

El programa Capacidades:
Busca sinergias con resto del VII PM y con Programa de Competitividad e Innovación 

(CIP)
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4. Programa Capacidades

Objetivo: Contribuir al desarrollo de políticas coherentes y de impacto por parte de la
CE y de los Estados Miembros

El programa se compone, fundamentalmente, de las siguientes áreas:

I f t t d i ti ióInfraestructuras de investigación. 
Investigación en beneficio de las pymes / asociaciones.
Regiones del conocimiento.
Potencial de investigación en regiones de convergenciaPotencial de investigación en regiones de convergencia.
Ciencia y sociedad.
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4. Programa Capacidades

70

60

70

40

50
Basic 
SMEs
70%

Technology 
adopting 

t i

20

30
70% enterprises

20%
Leading 

Technology 
users 

<10% Technology 

0

10
pioneers

<3%

N  f f  Adapting D l i   Hi h L l 0 None of few 
R&D activities

Adapting 
existing 

technologies –
low innovative 

SMes

Developing or 
combining 

existing 
technologies on 

an innovative 
level

High Level 
research 
activities

Fuente: EURAB’s report on “SMEs and ERA”
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4. Programa Capacidades

Pyme

Con capacidad 
investigadora

Sin capacidad 
investigadora

Cooperación Personas Capacidades

10 Temas IAPP Inv. para 
PYME

Inv. para 
Asociaciones

Aproximación al FP7 2 de Marzo de 2011



4. Programa Capacidades

INVESTIGACIÓN EN BENEFICIO DE LAS PYMES

Objetivo: Consolidar la capacidad de innovación de las PYMEs en el desarrollo de nuevos
productos y mercados gracias a la externalización de las actividades de investigación:

Aumento de su esfuerzo investigador.
Mejora de sus conocimientos tecnológicos.
Ampliación de sus redes de contactos (clientes, proveedores, socios).
Mejora de la expotacíón de los resultados de su I+D.

Destinatarios:
Pymes de poca o nula capacidad investigadora.
Pymes con alta capacidad investigadora (externalización).
Asociaciones de pymes representativas (miembros/problemas comunes).

Planteamiento ascendente (bottom‐up), que parte de necesidades reales de las pymesPlanteamiento ascendente (bottom up), que parte de necesidades reales de las pymes 
(no hay temas establecidos, pero deben buscarse sinergias con el Programa 
Cooperación)

Aproximación al FP7 2 de Marzo de 2011



4. Programa Capacidades

INVESTIGACIÓN EN BENEFICIO DE LAS PYMESINVESTIGACIÓN EN BENEFICIO DE LAS PYMES

Inversión en la 

Ejecutores de la IDT 
( f )

investigación

PYMEs
A i i d PYME (RTD ‐ performers)

Resultados & DPI (IPR)

Asociaciones de PYMEs

Otras empresas,         
usuario final

Impacto esperado: potencial de explotación de los 
resultados muy claro; mejora de la competitividad

Aproximación al FP7 2 de Marzo de 2011



4. Programa Capacidades

INVESTIGACIÓN EN BENEFICIO DE LAS PYMES

Relación de “comprador‐vendedor” entre las Pymes y RTD‐performers.

Las Pymes invierten en proyectos de investigación y externalizan parte de lasy p y g y p
actividades de investigación encargandoselas a los "RTD performers”.

Los RTD performers facturan sus servicios a las Pymes, como subcontratistas.

La contribución de la CE: Subvención al proyecto (y no a los participantes
individuales) que cubre solamente parte de la inversión total.

Las Pymes y “Otros participantes y usuarios finales" contribuyen al proyecto con
sus propios recursos.

Liderazgo colectivo de las Pymes en el proyecto.

Aproximación al FP7 2 de Marzo de 2011



4. Programa Capacidades

INVESTIGACIÓN EN BENEFICIO DE LAS PYMESINVESTIGACIÓN EN BENEFICIO DE LAS PYMES

Derechos de propiedad intelectual (IPR): por defecto, las Pymes tienen la propiedad
completa de todos los resultados del proyecto (desarrollos o nuevo conocimiento).p p y ( )
Estos resultados deben ser muy claros

El consorcio puede llegar a un acuerdo diferente según sus propios intereses, pero enp g g p p p
cualquier caso:

‐ El acuerdo (en términos económicos) debe ser favorable para las pymes.
‐ El acuerdo tiene que ser reflejado en el valor de la factura.

Aproximación al FP7 2 de Marzo de 2011
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ÍNDICE

T id d h d j l PMTengo una idea de proyecto que sospecho que puede encajar en el 7PM.
¿Qué pasos formales debo seguir para transformar esa idea de 

proyecto en una propuesta elegible y potencialmente financiable?

Comprobar la elegibilidad de la propuestap g p p

Conocer los aspectos legales de la propuesta

Conocer los aspectos financieros de la propuesta

Saber cómo se elabora el presupuestoSaber cómo se elabora el presupuesto

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ELEGIBILIDAD DE LA PROPUESTA

¿Dónde conseguir información?

http://cordis.eu
ropa.eu/fp7/dc/

index.cfm

•Información 
sobre 
convocatorias 
de FP7

Programme
•Seleccionar 
programa: Ej. 
Cooperationg Cooperation

•Convocatorias
Open Calls

•Convocatorias 
abiertas por 
tema
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Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ELEGIBILIDAD DE LA PROPUESTA

Programa de Trabajo (por temas)

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ELEGIBILIDAD DE LA PROPUESTA

TOPICTOPIC

Funding Scheme

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ELEGIBILIDAD DE LA PROPUESTA

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ELEGIBILIDAD DE LA PROPUESTA
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ELEGIBILIDAD DE LA PROPUESTA

Criterios básicos de Elegibilidad de una propuesta:

Recibida por la Comisión antes de la fecha de cierre:  (ej. 14 de enero 
de 2010 a las 17:00 (Hora Bruselas))

Composición del partenariado (según esquema de financiación)

Debidamente Completada (tanto parte A como B)

Adecuación de la propuesta al ‘topic’, esquema de financiación y 
condiciones especiales (caso de SICA’s, Pymes,…)

No sobrepasar límites de financiaciónNo sobrepasar límites de financiación

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ELEGIBILIDAD DE LA PROPUESTA

Los criterios de elegibilidad pueden variar de un tema a otro, revisar Work 
Programme siempre para analizar límites y características especiales

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ASPECTOS LEGALES DE LA PROPUESTA

La propuesta como tal no tiene valor legal por parte de los socios y delLa propuesta como tal no tiene valor legal por parte de los socios y del
coordinador, pues es un documento que no va firmado. De todas formas es
importante completar lo mejor posible la propuesta pues va a ser la base del
desarrollo del proyecto:

Anexo I (negociado con la EC)Propuesta técnica

p y

Beneficiarios

B d l A d d C i

Socios

Estructura de Gestión Base del Acuerdo de Consorcio 

Obligación de Cofinanciación

Estructura de Gestión

Distribución Financiera

Obligación sobre entregablesCompromiso de trabajo

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ASPECTOS LEGALES DE LA PROPUESTA

PIC
Desde Mayo de 2008 se han armonizado las diferentes bases de datos de las DG 

Código PIC (Participant Identification Code)

de la EC que participaban en el Programa Marco, de manera que se ha dado un 
número de registro único (PIC Code), a cada institución que participa en el 7PM.

A ll i tit i ti i l ú t d l 7PM diAquellas instituciones que participan ya en algún proyecto del 7PM ya disponen 
de dicho número. Existe buscador en Cordis: 

http://ec.europa.eu/research/participants/portal/appmanager/participants/portal? nfpp // p / /p p /p / pp g /p p /p _ p
b=true&_pageLabel=searchorganisations#wlp_searchorganisations

En caso de no estar registrada la institución, se puede registrar en el URF 
( l ) l d h(Unique Registration Facility), aunque no se valida hasta que se tiene un primer 
proyecto financiado: 

http://ec europa eu/research/participants/portal/appmanager/participants/portal

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011
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ASPECTOS LEGALES DE LA PROPUESTA

LEAR

El representante legal de cada institución ha de designar un ‘Legal Entity Appointed

LEAR (Legal Entity Appointed Representative)

p g g g y pp
Representative’ para que sea el punto de enlace con la EC para todos los asuntos
jurídicos de su institución.

El LEAR proporciona a la EC información los datos jurídicos y financieros sobre su
institución, y se compromete a mantener actualizada esa información de cara a
subvenciones.

l i l d d l i i ió f ili l C CO lEl LEAR comunica su papel dentro de la institución y facilita el PIC CODE a los
investigadores u otros empleados interesados en participar en el 7PM.

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

Conceptos Básicos: Cofinanciación

La EC Co‐financia a unas tasas determinadas los costes elegibles
asociados al proyecto.

La tasa de Cofinanciación dependerá de la naturaleza bajo la que se
desarrolla la actividad a cofinanciar.

El Proyecto siempre es más caro (en coste) que la financiación que
nos ofrece la EC.

No obstante un adecuado uso de recursos propios de la institución
asociada al proyecto, supone que los recursos que nos ofrece la ECasociada al proyecto, supone que los recursos que nos ofrece la EC
bastan para hacer frente a los gastos necesarios para desarrollar el
proyecto.

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

Conceptos Básicos: Proyecto y Workpackages (WP)

PROYECTO Naturaleza de los WP 
(*)

Ta
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1.
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ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

Conceptos Básicos: Naturaleza de los WP (*)

CA

Acciones de Coordinación
CSA-CA

MGT

RTDDEM OTH

SA

Acciones de Apoyo
CSA-SA

SA

RTD – I+D
DEM D t ió

Tipo de Actividad

Proyectos colaborativos
CP

DEM - Demostración
MGT - Gestión
OTH – Otras (diseminación, explotación,…)
CA - Coordinación
SA - Apoyo

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011
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ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

Conceptos Básicos: Tasa de financiación

En función del tipo de actividad y perfil de la institución la tasa de financiación varía:

Naturaleza de los WP

RTD 75% (*) ó 50%
(*) Universidades, Pymes y 
entidades sin ánimo de lucro

DEM 50%

MGTCA
100%

OTHSA

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

Costes ElegiblesCostes Elegibles

Costes Directos: Costes identificables e imputables (de manera parcial o
total) a un proyecto determinado.total) a un proyecto determinado.

• Costes de Personal
• Costes de Viajej
• Equipamiento
• Otros costes directos
• Subcontratación (tienen que estar diferenciados en la propuesta)

Costes Indirectos: Aquellos costes necesarios para llevar a cabo un
proyecto, pero que no pueden imputarse directamente al mismo:
personal de administración, luz, teléfono, material de oficina, fungible
de oficina, etc.

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

Costes de Personal

Aquellos costes, en términos de personas‐mes identificables e imputables (total o
parcialmente) a alguno de los WPs del proyecto.

Es muy importante considerar:
Hay que incluir la cuota patronal (Seg. Social, etc.)
El i i d l i di l di i dEl coste originado por personal propio, correspondiente al presupuesto ordinario de
la institución, puede ser elegible y libera recursos para hacer frente a la
cofinanciación, pero puede presentar límites
La contratación de personal específico para el proyecto, suele hacerse mediantep p p p y ,
contratos por obra o servicio, suponen gastos efectivos de personal, pero puede
representar cierto compromiso que conviene tener en cuenta
De cara a las justificaciones a EC frente auditorías deberemos disponer de hojas de
justificación de actividad: time‐sheets y declaración del coste laboral en el periodojustificación de actividad: time‐sheets y declaración del coste laboral en el periodo
La EC no distingue si el personal es estatutario o no

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

C t d P l Ti Sh tCostes de Personal: Time‐Sheets

Recomendaciones para el control de tiempos:

La mayor parte del Coste Directo se destina a este capítulo de gasto y la EC
quiere estar segura de la veracidad de las declaraciones.

La EC aconseja hojas de firmas o registros de equivalente valor que se
recojan no a nivel proyecto, sino a nivel de global de actividad de los
Investigadores

Para investigadores contratados a cargo del proyecto, no siempre es
necesario

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011
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ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

C t d Vi jCostes de Viaje
Aquellos costes necesarios para el desplazamiento de los investigadores en el
marco del desarrollo de las acciones del proyecto. Estos costes siempre van
a ser gastos efectivos y conviene detallar al máximo su composición en laa ser gastos efectivos y conviene detallar al máximo su composición en la
propuesta.

Conviene considerar:Conviene considerar:
El participante ha de aplicar su normativa habitual para reembolso de
gastos de viaje e indemnización por dietas
Es bueno guardar documentos acreditativos (hojas de participantes actasEs bueno guardar documentos acreditativos (hojas de participantes, actas
de reuniones, etc.), también de la documentación propia del viaje
(billetes de avión, tarjetas de embarque,…)
Para viajes no previstos en el anexo I, es necesario pedir autorización alPara viajes no previstos en el anexo I, es necesario pedir autorización al
Officer
Los viajes de personal que no forman parte de equipo investigador se
consideran como «Otros coste directos» y deberán estar bien justificados

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

Costes de Viaje: Flat Rate

De acuerdo con la Decisión del 23 de Marzo de 2009 (C(2009)1942) desde 2010De acuerdo con la Decisión del 23 de Marzo de 2009 (C(2009)1942), desde 2010
en algunos WorkProgrammes va a figurar la posibilidad de usar «Flat Rate»
para Viajes y Dietas:

Cualquier socio, en cualquier esquema, de manera opcional, a nivel de
proyecto, solo si lo menciona el WorkProgramme
Compuesto por: daily subsistence allowance + hotel allowancep p y
Se usarán tablas de referencia publicada para Officers de la EC
Serán públicos y actualizados en Cordis:

ftp://ftp cordis europa eu/pub/fp7/docs/flat‐rates‐subsistence en pdfftp://ftp.cordis.europa.eu/pub/fp7/docs/flat rates subsistence_en.pdf
Sobre este Flat Rate se aplica la tasa de cofinanciación

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

i blInventariable

Aquellos costes, en términos de elementos inventariables identificables eq ,
imputables (total o parcialmente) a uno o varios de los WPs del proyecto.

Es muy importante considerar:Es muy importante considerar:
El participante ha de aplicar la amortización de acuerdo a las prácticas
contables por las que se rija
Si l d ió d l l l d i ió dSi la duración del proyecto es menor al plazo de amortización, tendremos
un gasto efectivo no subvencionable, equivalente a la parte no
amortizada, además tampoco es elegible el IVA o impuesto equivalente

i dasociado
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ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

SubcontrataciónSubcontratación

Aquellos costes que no son ejecutados por el propio socio, sino que son
subcontratados a otra entidad. Tiene que estar reflejado en la propuestasubcontratados a otra entidad. Tiene que estar reflejado en la propuesta
original y tiene que estar motivado porque ninguno de los socios tiene la
capacidad para desarrollar esa actividad.

Conviene tener en cuenta:
La responsabilidad de la actividad recae sobre el socio que subcontrata
No originan Costes IndirectosNo originan Costes Indirectos
Si tiene IVA (lo habitual), este IVA no será recuperable.
No se puede subcontratar a uno de los socios del consorcio

Algún ejemplo: Cert. de estado financiero, recogida de muestras, traducción
en conferencias, etc.

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

Costes Indirectos: Modelos de Imputación

Existen diferentes modelos de Imputación de Costes Indirectos:
Costes Indirectos reales: calculado (contabilidad analítica) o con método
simplificado
Flat rate (20% de los costes directos menos subcontratación)
Specific Flat Rate (60% de los costes directos menos subcontratación):
OPI’s, Universidades, Pymes y Centros de Investigación sin ánimo de
lucro, SIN POSIBILIDAD DE IDENTIFICAR POR PROYECTO LOS COSTES
INDIRECTOS, pueden aplicar un Specific Flat Rate del (60% % de Costes
directos‐ subcontratación)directos‐ subcontratación)
En CSA Y SSA el reembolso máximo de la EC es del 7% (sin incluir la
subcontratación)

Preguntar a cada socio qué método utiliza porque inicialmente es 
único  en todo el VIIPM

Aspectos Legales y Financieros en el 7PM 2 de Marzo de 2011



ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

C t N El iblCostes No Elegibles

Tasa e impuestos indirectosTasa e impuestos indirectos

Intereses debidos

Provisiones de pérdidas

Pérdidas por cambio de moneda

Costes declarados en otros proyectos

Deuda y cargas por servicios de deudaDeuda y cargas por servicios de deuda

Gasto excesivo o irracional
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ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

Certificado de Estado Financiero

En VII PM solo es obligatorio para contribuciones financieras EC> 375.000 €

Además a tener en cuenta:
No se exige certificado para  actividades financiadas a lump‐sum
Los proyectos de duración inferior a dos años, solo (y si es obligatorio) 
deberán aportar certificado al final de proyecto
No confundir con posibles auditorías de la EC o del Tribunal de Cuentasp
Si no es obligatorio el coste no es elegible
En determinadas ocasiones podría ser validado por algún responsable de 
la institución bajo condición de independenciala institución, bajo condición de independencia
Siempre que sea necesario presupuestarlo bajo MGT‐Subcontract
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ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

Guía Financiera

ftp://ftp.cordis.europa.eu/pub/fp7/
docs/financialguide en.pdf

Nueva versión de Junio 2010

docs/financialguide_en.pdf

Disclaimer
This guide is aimed at assisting beneficiariesThis guide is aimed at assisting beneficiaries. 
It is provided for information purposes only
and its contents are not intended to replace
consultation of any applicable legal sourcesconsultation of any applicable legal sources
or the necessary advice of a legal expert, 
where appropriate. Neither the Commission
nor any person acting on its behalf can benor any person acting on its behalf can be 
held responsible for the use made of these
guidance notes.
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ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

Extrapolación en Controles Ex‐Post  (Art II.22 ECGA, Pág. 92) p ( g )

El proyecto está sujeto a auditoria desde el arranque hasta 5 años después 
de su finalización

En caso de identificar errores sistemáticos en las auditorías, se puede
generalizar a todos los proyectos vivos del VIIPM solicitando nuevos
certificados de costes. El beneficiario puede alegar que no es sistemático.

Si el beneficiario no reacciona, puede suspender todos los pagos al mismo
hasta que se solvente.
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ASPECTOS FINANCIEROS DE LA PROPUESTA

Terceras Partes  Nueva cláusula 38 (Art II.14 2a, Pág. 38)( g )

Sólo en el caso de coordinador que participe con una tercera parte de
tipo caso especial (fundaciones) por el que la tercera parte administra elp p ( ) p q p
proyecto.

Es necesario comunicar a la EC este hecho en la fase de negociación y 
mencionar en la parte B, o en el anexo I que esta entidad se apoya en esta 
tercera parte para la gestión de proyectos de investigación

La responsabilidad recae sobre el coordinador, pero la EC transfiere fondos 
a la tercera parte que los gestiona

Es necesario que exista un acuerdo marco, nunca específico para el 
proyecto.
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«Receipts» a Considerar (Art II.17, Pág. 76) 

Los ingresos a considerar son aquellos que se han establecido y registrado 
en los sistemas contables de la institución. 

En el caso de ingresos que no se hayan recibido pero para los cuales haya un 
compromiso de recibirlos durante el proyecto, también hay que tenerlos en 

l d l f f lcuenta en el momento del pago e informe final.
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ELABORACIÓN DEL PRESUPUESTO

Para la ELABORACIÓN DEL PRESUPUESTO es necesario seguir losPara la ELABORACIÓN DEL PRESUPUESTO es necesario seguir los 
siguientes pasos:

1. Identificación de gastos elegibles necesarios para el desarrollo del 
proyecto

2. Cálculo de Costes del Proyecto

3. Identificación de la financiación EC
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ELABORACIÓN DEL PRESUPUESTO

Hay que identificar los gastos que se derivarán de la ejecución del proyecto:

Identificación de gastos necesarios para el proyecto

Gastos identificados (ej):

Gastos de Personal asignado al proyecto
Verificar 

Elegibilidad g p y

Compra de aparatos específicos para el proyecto

Material fungible necesario para el proyecto

Elegibilidad

Material fungible necesario para el proyecto

Gastos de viajes necesarios para el proyecto

Subcontrataciones requerida por el proyectoSubcontrataciones requerida por el proyecto

Gastos indirectos
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ELABORACIÓN DEL PRESUPUESTO

Cálculo de costes del proyecto

Una vez identificados los gastos deberemos hacer una estimación de costes, es decir, 
asignar un coste concreto a cada una de las tipologías de gasto identificadas

Costes:

Personal: 105.000 €(36 meses 1 postdoc)
Duración: 36 

meses
Beneficiario: 

pyme
Inventariable: 25.000 €

Fungible 80.000 €

pyme

Viajes: 15.000 €

Subcontratación: 35.000 €

Costes indirectos: 120.000€ (Special Flat Rate 60%)

Total: 380.000 €
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ELABORACIÓN DEL PRESUPUESTO

Identificación de la Financiación de la EC

Debemos ver que parte de ese Coste Total es elegible y a cuanto asciende la 
financiación

Para ello deberemos aplicar la tasa de cofinanaciación establecida por tipo de 
actividad a cada coste por WorkPackage según se haya definido en el Plan de 
TrabajoTrabajo
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ELABORACIÓN DEL PRESUPUESTO

El Presupuesto como pieza clave de la propuesta
Una vez identificado y desarrollado el presupuesto del proyecto, tenemos que
introducir esa información de manera consistente en dos partes de la
propuesta:
Parte A: Form A3
– Form A3.1: por cada socio
– ‘Form A3.2: agregado total del proyectog g p y
Parte B (2.4): Resources to be committed. Este apartado está destinado a
explicitar todo el coste que no corresponde al esfuerzo de personal del
apartado 1.3. Es decir, aquí se debe detallar los costes relativos a

b ó í l lequipamiento, viajes y subcontratación así como lo relativo a
subcontrataciones a nivel de socio.
Este apartado debe mostrar como se aglutinan los diferentes recursos de
manera coherentemanera coherente.
Puede ser aconsejable además reproducir en este apartado las tablas de los
forms ‘A‐3’.
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ELABORACIÓN DEL PRESUPUESTO

Ejemplosj p
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ELABORACIÓN DEL PRESUPUESTO

PERSON/MONTH
MGT RTD RTD RTD RTD RTD DEM OTH OTH
wp1 wp2 wp3 wp4 wp5 wp6 wp7 wp8 wp9

Partner 1 10,0 5,0 10,0 15,0 15,0 30,0 5,0 1,0 6,0, , , , , , , , ,
Partner 2 1,0 6,0 10,0 0,0 0,0 0,0 15,0 1,0 2,0
Partner 3 1,0 5,0 0,0 0,0 25,0 0,0 2,0 1,0 2,0
Partner 4 1,0 0,0 0,0 0,0 20,0 15,0 0,0 1,0 2,0
Partner 5 1,0 0,0 0,0 15,0 9,0 9,0 0,0 1,0 2,0, , , , , , , , ,
Partner 6 1,0 0,0 0,0 9,0 5,0 0,0 0,0 1,0 2,0
Partner 7 1,0 0,0 0,0 0,0 25,0 0,0 15,0 10,0 4,0
Partner 8 1,0 5,0 14,0 0,0 0,0 0,0 0,0 1,0 2,0
Partner 9 1,0 10,0 7,5 0,0 3,0 0,0 2,0 1,0 2,0, , , , , , , , ,
Partner 10 1,0 0,0 0,0 12,0 10,0 40,0 0,0 1,0 2,0
Partner 11 1,0 0,0 0,0 5,0 5,0 5,0 0,0 1,0 2,0
Partner 12 1,0 5,0 5,0 0,0 5,0 0,0 0,0 1,0 2,0
TOTAL 21 36 46,5 56 122 99 39 21 30,

4% 8% 10% 12% 26% 21% 8% 4% 6%
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ELABORACIÓN DEL PRESUPUESTO

Partner MM MM Value Consumables
(EUR) Travel Indirect 

costsPersonnel
MM 

Distrib 
Total Budget
per partnerAudit - 

MGT (EUR)

17.000

65 6701 200

1.200 270.720

87 500 7% 35 0 10 750

97,0

(EUR) costs

45.000

10 000

(%)

1 388.000 21%

2

4.000

p p
 (EUR)

721.920

175 120

MGT (EUR)

9.000

1.200

113.6221.200

5

36,0 18.750 125.970

65.670

3
5.000180.000 8%

1.20087.500 7% 35,0 2.500 10.750 10.000

4

10.000

175.120

335.920

302.9928%159.900 19.27039,0 4.100

9.000

1.200 113.444

8

148.7281.2007 212.905 12%

1.2009.000 73.0424% 18,0 5.619 10.395

10.000
5

152.699 8% 37,0 4.127

6

302.518

194.781

396.610

25.175

101.142

55,0 3.871 24.774

1.200

1.200

11

265.38210.00010 381.150 14%

11.000 77.640

9.000

66,0 5.775 49.954

9 106.000 26,5 4.0006% 11.200

1.200 82.170
8

115.000 5% 23,0 5.000 219.120

207.040

707.686

11.750

2.005.896 100% 470,5 240.498 134.000 14.400 1.436.876 3.831.675

2.985.181EU Contribution

4% 19,0 1.200

1.20015.000 39.8882.400 4.680
12

45.600 4% 19,0

76.000 15.000 60.6004.000
11

8.800

TOTAL

161.600

106.368
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Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)

CASO I ‐ Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)C SO dust y cade a a t e s ps a d at ays ( )

CASO II‐ Investigación en Beneficio de las Pymes (R4SME)
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CASO IV ‐ Acciones de Coordinación y Apoyo (CSA)
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Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)

Objetivo: Partenariados internacionales entre industria y universidad en
d i i ió di i id i l i bi dproyectos comunes de investigación dirigidos a incrementar el intercambio de

conocimiento.

• Cooperación entre al menos una empresa privada y una organización
pública de 2 estados miembros o países asociados.

• Coordinación del proyecto por alguno de los participantes

• Ejecución: Movilidad de investigadores personal técnico y de gestión• Ejecución: Movilidad de investigadores, personal técnico y de gestión.
Además, contratación de investigadores experimentados.

• Duración del proyecto: generalmente 4 años

• Promedio tamaño de proyecto: 500.000 euros

• Promedio consorcio: 4‐5 socios
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Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)

Criterios de evaluación:

‐Calidad científico‐técnica  Umbral = 3/5; W = 25 %

‐Transferencia de conocimiento  Umbral = 3/5; W = 20 %

I l t ió U b l 3/5 W 25 %‐Implementación  Umbral = 3/5; W = 25 %

‐Impacto  W = 30 %

Datos última convocatoria:

• Publicación convocatoria: 20/07/2010

• Ficha convocatoria: FP7‐PEOPLE‐2011‐IAPP

• Fecha límite: 07/12/2010

P t CE € 80 M• Presupuesto CE conv.: € 80 M
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Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)

Ejemplo de un proyecto tipo:j p p y p

• Objetivo general: combinar esfuerzos de una empresa líder en Europa con
organizaciones académicas en el campo de ‘Gestión de desastres’
• Socios del proyecto: Thales Nederland B.V. (NL), Space Application Services
N.V. (B), IdMind ‐ Engenharia de Sistemas Lda (PT), University of Sheffield (UK),
University of Amsterdam (NL), University of Örebro (S)
• 227 personas/mes, divididos en 54 meses para investigadores con nuevo
contrato y 173 meses para movilidad

•Resultado evaluación: 93.8
•Contribución CE: € 1.82 M
•Duración proyecto: 4 años
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Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)

INDUSTRY-ACADEMIA PARTNERSHIPS AND PATHWAYS

7
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Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)
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Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)

Factores de éxito (análisis de propuestas previas):

• Más de 2 organizaciones participantesg p p
• Implicación de PYMEs
• Nivel de calidad científico‐técnica
• Formación para el personal implicado• Formación para el personal implicado
•Workshops y conferencias con participación externa
• Identificación del personal en movilidad en fase de propuesta
• Relación con tema prioritario: Cooperación• Relación con tema prioritario: Cooperación
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Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)

Factores de fracaso (análisis de propuestas previas):

• Exceso de ambición / objetivos poco realistas
• Subcontrataciones
• Doble‐uso del personal en movilidad y contratadoDoble uso del personal en movilidad y contratado
• Numerosa movilidad de corta duración
• Impacto limitado considerando tema muy específico / pequeño
consorcio / pequeño proyectoconsorcio / pequeño proyecto
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Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)

Ventajas de este esquema de financiación:

Obligaciones de reporte limitadas
Carga en la gestión reducida
El tema es libreEl tema es libre
Incremento de la reputación
Nuevas contrataciones
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Investigación en Beneficio de las Pymes  (R4SME)

CASO I ‐ Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)SO dus y cade a a e s ps a d a ays ( )

CASO II‐ Investigación en Beneficio de las Pymes (R4SME)

CASO III ‐ Proyectos Colaborativos (CP)

CASO IV ‐ Acciones de Coordinación y Apoyo (CSA)
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Investigación en Beneficio de las Pymes  (R4SME)

Objetivo: apoyar a PYMEs sin capacidad investigadora para llevar a cabo proyectos de
I+D externalizando estas actividades en un “RTD performer”.

• Consorcio elegible: al menos 3 PYMEs de 3 países distintos, al menos 2 RTD
performers de 2 países distintos.

• RTD performer: organizaciones con un conocimiento científico y/o técnico específico
en el área (universidades, centros de investigación, empresas). Para las actividades de
I+D, los RTD performers actúan como subcontratistas de las PYMEs

• Duración del Proyecto: máximo 2 años

• Consorcio promedio: 4 PYMEs – 3 RTD performersConsorcio promedio: 4 PYMEs 3 RTD performers

• Coste medio de proyecto: 1‐1,5 M Euro

• Financiación CE: mínimo entre los costes elegibles “clásicos del FP7” I+D y el 110%
del importe subcontratado a los RTD performersdel importe subcontratado a los RTD performers
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Investigación en Beneficio de las Pymes  (R4SME)

Criterios de evaluación:Criterios de evaluación: 

• Calidad científico‐técnica  Umbral = 3/5

• Ejecución  Umbral = 3/5

• Impacto  Umbral = 4/5
• Puntuación umbral: 11/15

Datos última convocatoria:

• Publicación convocatoria: 20/07/2010ub cac ó co ocato a: 0/0 / 0 0

• Ficha convocatoria: FP7‐SME‐2011‐BSG

• Fecha límite: 08/12/2010

• Presupuesto CE: € 110 M 
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Investigación en Beneficio de las Pymes  (R4SME)

Ejemplo de propuesta financiada (PYME en el sector agrícola):j p p p ( g )

• Objetivo general: desarrollar un proceso innovador en un vivero,
basado en el uso combinado de microorganismos de biocontrol con un
proceso innovador de microinjertoproceso innovador de microinjerto

• 4 PYMEs participantes: todas implicadas en viveros, de Italia, Grecia,
Bulgaria, Turquía

• RTD performers: 4 universidades (una por país implicado) –
necesidad de presencia local para testeo y transferencia de
conocimientoconocimiento

• Resultado de la evaluación: 12.5

• Contribución CE: € 1.06 M

• Duración del proyecto: 2 años
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Investigación en Beneficio de las Pymes  (R4SME)
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Investigación en Beneficio de las Pymes  (R4SME)

Factores de éxito (análisis de propuestas previas):

• Basado en necesidades reales de las PYMEs; aproximación; p
ascendente.
• Claro impacto para los proponentes PYMEs y el sector

• Resultados claros de las actividades de los RTD performer• Resultados claros de las actividades de los RTD performer

• Nivel de calidad científico‐técnica en “investigación aplicada”

• Claros planes de IPR y explotación para las PYMEsp y p p

• Relación con tema prioritario: Cooperación
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Investigación en Beneficio de las Pymes  (R4SME)

Factores de fracaso (análisis de propuestas previas):

• Los objetivos científico técnicos no están más allá del estado del arte• Los objetivos científico‐técnicos no están más allá del estado del arte
• No se definen los límites de los beneficios/IPR entre las PYMEs

• Falta de detallado análisis de mercado y plan de explotacióny p p

• Impacto débil (umbral 4/5: Very good. The proposal addresses the
criterion very well, although certain improvements are still possible)
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Investigación en Beneficio de las Pymes  (R4SME)

Ventajas de este esquema de financiación:

Financiación 100% de la investigación externalizada
IPR de las PYMEs
La mayoría de los costes son fáciles de demostrar (facturas del RTDLa mayoría de los costes son fáciles de demostrar (facturas del RTD

perfomer)
El tema es libre
Alto porcentaje de los costes cubiertos en la financiación totalAlto porcentaje de los costes cubiertos en la financiación total
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Proyectos Colaborativos (CP)

CASO I ‐ Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)SO dus y cade a a e s ps a d a ays ( )

CASO II‐ Investigación en Beneficio de las Pymes (R4SME)

CASO III ‐ Proyectos Colaborativos (CP)

CASO IV ‐ Acciones de Coordinación y Apoyo (CSA)
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Proyectos Colaborativos (CP)

• Proyectos realizados por consorcios con participantes de diferentes
países.

• Destinado a nuevos conocimientos, nuevas tecnologías y productos,Destinado a nuevos conocimientos, nuevas tecnologías y productos,
actividades de demostración o recursos de investigación comunes.

• El tamaño, el alcance y la organización interna de los proyectos
d i ú l l tpueden variar según los campos y los temas.

• Los proyectos pueden ir desde acciones de investigación focalizadas
a pequeña o media escala a proyectos integradores a gran escala quep q p y g g q
movilicen un volumen significativo de recursos para conseguir un
objetivo determinado.

• Los proyectos pueden destinarse también a grupos específicos• Los proyectos pueden destinarse también a grupos específicos,
como las PYMEs.
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Proyectos Colaborativos (CP)

Criterios de evaluación:

• Calidad científico‐técnica  Umbral = 3/5 

/• Ejecución  Umbral = 3/5 

• Impacto  Umbral = 3/5 
• Puntuación umbral: 10/15• Puntuación umbral: 10/15

Convocatorias según Temas de Cooperación
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Proyectos Colaborativos (CP)

Ejemplo de propuesta financiada:

• Objetivo general: mejorar la detección de naves tripuladas y no• Objetivo general: mejorar la detección de naves tripuladas y no
tripuladas que puedan constituir una amenaza por la vía de explotar
información más precisa (3D) de objetos volantes no cooperativos.

• 10 organizaciones participantes: 4 de Italia, 2 de España, 2 de Reino
Unido, 2 de Alemania y 1 de Polonia

• Resultado de la evaluación: 13Resultado de la evaluación: 13

• Contribución CE: € 3.43 M

• Duración del proyecto: 3 años
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Proyectos Colaborativos (CP)
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Proyectos Colaborativos (CP)
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Proyectos Colaborativos (CP)
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Proyectos Colaborativos (CP)

Factores de éxito (análisis de propuestas previas):( p p p )

• Encaje claro con el topic del Programa de Trabajo

V lid ió d l id d t l CE / l NCP• Validación de la idea de proyecto con la CE y/o el NCP

• Consorcio que reúna organizaciones significadas en la adquisición
del estado del arte
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Proyectos Colaborativos (CP)

Factores de fracaso (análisis de propuestas previas):

• Idea de proyecto que solo aborda parcialmente el topic del
Programa de Trabajo

• Imprecisa definición del estado del artep

• Consorcio que no justifica adecuadamente su idoneidad

• Infravalorar la estimación del impacto (aspecto normalmente
f l d )infravalorado)
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Proyectos Colaborativos (CP)

Ventajas de este esquema de financiación:

De interés para todos los colectivos investigadores pero
especialmente la empresa

Idea de proyecto que puede responder más fácilmente a una líneaIdea de proyecto que puede responder más fácilmente a una línea
de investigación predefinida (menor necesidad de adaptación al
Programa de Trabajo)
Consorcio reducido de gestión más sencilla
Centro de gravedad en la I+D
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Acciones de Coordinación y Apoyo (CSA)

CASO I ‐ Industry‐Academia Partnerships and Pathways (IAPP)SO dus y cade a a e s ps a d a ays ( )

CASO II‐ Investigación en Beneficio de las Pymes (R4SME)

CASO III ‐ Proyectos Colaborativos (CP)

CASO IV ‐ Acciones de Coordinación y Apoyo (CSA)
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Acciones de Coordinación y Apoyo (CSA)

• Proyectos de acompañamiento a la I+DProyectos de acompañamiento a la I+D

• Apoyo a actividades de coordinación o apoyo de actividades y
políticas de investigación

• El tipo de proyecto es muy amplio y puede contemplar redes,
intercambios, acceso transnacional a infraestructuras de investigación,
estudios, congresos, etc.g
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Acciones de Coordinación y Apoyo (CSA)

Criterios de evaluación:

• Calidad científico‐técnica  Umbral = 3/5

• Ejecución Umbral = 3/5• Ejecución  Umbral = 3/5

• Impacto  Umbral = 3/5
• Puntuación umbral: 10/15/

Convocatorias según Temas de Cooperación
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Acciones de Coordinación y Apoyo (CSA)

Ejemplo de propuesta financiada:

• Objetivo general: desarrollar un marco de conjunto global que• Objetivo general: desarrollar un marco de conjunto global que
permita un gestión integrada de fronteras.

• 13 organizaciones participantes: 5 de España, 1 de Reino Unido, 1 de
Francia, 1 de Eslovenia, 1 de Polonia, 1 de Bélgica, 1 de Portugal, 1 de
Hungría y 1 de Noruega

• Resultado de la evaluación: 13Resultado de la evaluación: 13

• Contribución CE: € 0.99 M

• Duración del proyecto: 1 año
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Factores de éxito (análisis de propuestas previas):( p p p )

• Consorcio creible, capaz de aglutinar un gran número de
stakeholdersstakeholders

• Socios con competencias técnicas, no solamente transversales
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Factores de fracaso (análisis de propuestas previas):

• Proyecto excesivamente esquemático / teórico que pueda responderProyecto excesivamente esquemático / teórico que pueda responder
a distintos topics

• Consorcio no especializado, en el que no se aprecia el interés de los
i f d ll d lsocios o su forma de llegada a las empresas

• Proyecto no neutro, en el que uno o varios socios tratan de
posicionar su I+D en detrimento de otras líneas similaresp
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Ventajas de este esquema de financiación:

Interesa más a las organizaciones intermedias (centros tecnológicos,
clusters, plataformas tecnológicas, asociaciones industriales, etc.)
Gran visibilidad ante tercerosGran visibilidad ante terceros
No desarrollo de I+D: no riesgos científico‐técnicos
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